
EL CERTIFICADO
DE LA CONSTRUCCIÓN
SOSTENIBLE 

Desde 1990
540.000 edificios
Certificados en 78 países



Presentación

Claves de 
comunicación

Caso de 
éxito en el 

sector 
residencial

Expectativas

EVOLU
CIÓN





un mensaje +asequible,    
cercano y comprensible

Á BREEAM® ES
Á escala BREEAM® de construcción sostenible
Á eficiencia energética y mucho más

+ allá de la energía
+ allá de la normativa
+ allá de la obra nueva

edificios más eficientes y rentables, 
saludables para sus ocupantes y 
respetuosos con el medioambiente

Adaptación local y tasa de éxito Vs. LEED
Reconocimiento internacional Vs. VERDE

una propuesta de valor
clara y segmentada

un posicionamiento
inequívoco 

delimitar mejor 
su alcance

Claves de comunicación



¿Qué opina 
el mercado?

EVOLU
CIÓN



1 Explica

2 Incentiva

3 Legisla

4 Demuestra

Público profesional y no profesional

Ventajas económicas
Ventajas de salud

Ventajas ambientales
Productividad

Medio y Largo plazo

Ventajas fiscales al promotor sostenible

Reducción IBI

AHORRO

SALUD
CO2

Penalizar altos consumidores 
luz y agua NO EFICIENTES

Rehabilitación
Luminarias
Climatización 

Unificar normativa
Estabilidad

Nacional
Internacional

SUBVENCIONES

Normativa +estricta en 
determinados ámbitos

El ejemplo empieza por uno mismo. 
Es la mejor campaña de difusión



1. El problema 
no está en la calle



2. Lastmile problem



3. Experiencia 
en Reino Unido
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SI NOS 
QUEDAMOS 
ENTRE 
PROFESIONALES 
ESTO NO 
C¦b/Lhb!w#Χ

¡¡ES 
FUNDAMENTAL 
ESFORZARSE EN 
LLEGAR AL 
PÚBLICO FINAL!!
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¿Nos olvidamos del público profesional? 

¿Estamos preparados para hablar de casitas felices?

¿No es mejor hablar de argumentos técnicos?

¿Qué cara os ponen los inversores?

¿A dónde queréis llegar con esto?
¿Qué será lo siguiente?



Institucionalizar Gamificar Simplificar

Tarjetas corporativas / Soportes / Folleto permanente para usuario final

De unaferia 
a unaestrategia



Imagen ilustrativa del objetivo pretendido, tomada de www.fuertehoteles.com 

Gamificar· Jugar · Experimentar



Simplificar mensajes · Llegar al usuario final

Formación Red de Ventas

Å Presencial
Å Sesión de 60-90 minutos
Å 20-25 personas por sesión

Å De comercial a comercial: Felipe
Å Estilo directo. Informar y convencer 

Å ¿Qué es BREEAM?
Å ¿Cómo me ayuda a vender?
Å ¿Y esto en mi promoción? Ficha















Caso de éxito en el sector residencial
Formación a redes de ventas del cliente

Å Presencial
Å Sesión de 60-90 minutos
Å 20-25 personas por sesión

Å De comercial a comercial: Felipe
Å Estilo directo. Informar y convencer 

Å ¿Qué es BREEAM?
Å ¿Cómo me ayuda a vender?
Å ¿Y esto en mi promoción? Ficha



MUCHO MÁS QUE UN CERTIFICADO





1ª ORGANIZACIÓN EN EL MUNDO 

ORIENTADA A LA INVESTIGACIÓN 

EN EL SECTOR DE LA 

EDIFICACIÓN

BUILDING RESEARCH ESTABLISHMENT

ENTIDAD SIN ÁNIMO DE 

LUCRO FUNDADA EN 1921



1990

PRIVADO Y VOLUNTARIO

ADAPTADO A ESPAÑA DESDE 2010



CERTIFICADOS DE SOSTENIBILIDAD EN EL MUNDO



¿EN QUÉ SE DIFERENCIA                    DE TODOS?

PRESENCIA INTERNACIONAL

ADAPTADO A ESPAÑA

PENSAR EN GLOBAL, ACTUAR EN LOCAL

+1?



BREEAM®ES LA PARTE MÁS VISIBLE
DE UN PROYECTO GLOBAL DE TRANSFORMACIÓN

DEL SECTOR DE LA EDIFICACIÓN
EN TODO EL MUNDO. 

WATFORD, ENGLAND BEIJING, CHINA BRASILIA, BRAZIL PORTLAND, USA ONTARIO, CANADÁ



2014 ¿HOY?

40  VIVIENDAS 6.000



49 REQUISITOS 10 CATEGORÍAS 



49 REQUISITOS 10 CATEGORÍAS 

CORRECTO

BUENO

MUY BUENO

EXCELENTE

EXCEPCIONAL



NO, ES MUCHO MÁS

ñàESTO ES CUMPLIR LA 

NORMATIVA, VERDAD?ò

CUMPLIR LA 

NORMATIVA

ES UN 0 EN 

LA ESCALA



EL PRIMERO - 1990

PRIVADO Y VOLUNTARIO

PENSAR GLOBAL,

ACTUAR LOCAL

DE LA NORMATIVA

DE LA EFICIENCIA

ENERGÉTICA



TORRE CEPSA
MUY BUENO

TORRE ESPACIO
EXCELENTE

TORRE AGBAR
EXCELENTE

OFICINAS

REHABILITACIÓN SEDE Mº ASUNTOS EXTERIORES
MUY BUENO



HOSPITAL ÁLVARO 
CUNQUEIRO, VIGO

BUENO

HOSPITAL UNIVERSITARIO 
INFANTA SOFIA

BUENO

HOSPITAL IMED VALENCIA 
[EN PROCESO]

CC ISLAZUL 
CC ABC SERRANO
CC NASSICA
CC EL VENTANAL DE LA SIERRA
CC PARQUESUR
CC ESPACIO TORRELODONES
CC GETAFE THE STYLE OUTLETS
CC LAS ROZAS THE STYLE OUTLETS
CC SAN SEBASTIÁN REYES THE STYLE OUTLETS

CC EN 
ESPAÑA

CC EN 
MADRID

71

15

HOSPITALES - SALUD

CENTROS COMERCIALES - RETAIL



CONCESIONARIO Y
TALLER EN BCN 
EN PROCESO

PLATAFORMA LOGÍSTICA DE 
AMAZON EN BCN y MAD

EN PROCESO

EDIFICIO CENTRAL DE 
SERVICIOS DE INDITEX

BUENO

PLANTA INDUSTRIAL DE 
LICOR 43 EN CARTAGENA

APROBADO

LE MÉRIDIEN BARCEONA
BUENO / BUENO

NH RIBERA DEL MANZANARES
MUY BUENO / EXCEPCIONAL

MOTEL ONE BARCELONA
MUY BUENO

EUROSTARS GRAN MARINA
EN PROCESO

BARCELÓ RAVAL
EN PROCESO

PLATAFORMA LOGÍSTICA 
ALCÁLÁ DE HENARES 

EXCELENTE

INDUSTRIAL - LOGÍSTICA

HOTELES



MOVIMIENTO OLÍMPICO
ÅLONDRES 2012 Y SOCHI 2014

ESTADIOS DE FÚTBOL
ÅREINO UNIDO, ALEMANIA, RUSIA

OTROS RECINTOS DEPORTIVOS
ÅBALONCESTO / TENIS

RECINTOS DEPORTIVOS



CÓMO FUNCIONA



49 REQUISITOS 10 CATEGORÍAS 

GESTIÓN SALUD Y 

BIENESTAR

ENERGÍA TRANSPORTE AGUA

MATERIALES RESIDUOS USO DEL 

SUELO Y 

ECOLOGÍA

CONTAMINACIÓN INNOVACIÓN


